

С Т Е Н О Г Р А М М А

заседания секции экспертного совета 

фракции "СПРАВЕДЛИВАЯ РОССИЯ"

Здание Государственной Думы. Зал 304.

7 февраля 2014 года. 11 часов. 

Председательствует член фракции "СПРАВЕДЛИВАЯ РОССИЯ" А.Д.Крутов 

Председательствующий. Так, всё, 11 часов 1 минута, можем начинать. 

Добрый день, уважаемые коллеги, меня зовут Крутов Андрей Дмитриевич, я депутат Государственной Думы. И сегодня мы проводим первое мероприятие в рамках экспертного совета по малому предпринимательству фракции "СПРАВЕДЛИВАЯ РОССИЯ". 

Я буквально несколько вводных замечаний скажу, потом мы перейдем уже к дальнейшим выступлениям. 

Значит, первое. Мы занимаемся проблематикой малого бизнеса не из конъюнктурных соображений, делаем это достаточно давно. Вот я сам, начиная с 1997 года, когда я пришел в Государственную Думу, занимаюсь вместе с Иваном Дмитриевичем Грачевым проблемами малого бизнеса. Начинали мы тогда с упрощенной системы налогообложения, которая в том или ином виде сохранилась в Налоговом кодексе до сегодняшних дней. И далее в 1998 году мы создавали общероссийское общественно-политические движение развития предпринимательства, которое впоследствии преобразовалось в партию и в партию развития предпринимательства, и стало одной из партий, которая была такой системообразующей для "СПРАВЕДЛИВОЙ РОССИИ".  

Кстати, в нынешнем составе Государственной Думы пять человек представляют партию развития предпринимательства. Это Иван Дмитриевич Грачев, Оксана Генриховна Дмитриева, коллега Ушаков, коллега Петухова и ваш покорный слуга. Поэтому для нас проблемы малого предпринимательства, это такая работа, которой мы занимаемся на протяжении уже последних, как минимум 15 лет. Именно поэтому и "СПРАВЕДЛИВАЯ РОССИЯ" позиционируется в Государственной Думе как партия, которая ориентируется на интересы малого и среднего бизнеса. Эта история легко доказуема нашими голосованиями и нашими законодательными инициативами, которые мы вносим, в том числе и с вашей помощью. И я считаю, что, ну, тут нечего, собственно, стесняться, у каждой партии свои приоритеты, свои направления деятельности. И мы, несомненно, как одним из основных приоритетов в работе считаем, поддержку и развитие малого бизнеса. Вот "ЕДИНАЯ РОССИЯ" ориентируется на крупный бизнес чиновников и олигархов, а мы на малое предпринимательство.  

Теперь, что касается наших планов работы. Для чего, собственно, мы с вами здесь сегодня и собрались. С нашей точки зрения, конечно, система государственной поддержки малого предпринимательства в Российской Федерации нуждается в таких серьезных и принципиальных корректировках в целом. И основные проблемы тут. 

Первое. Это налоги и, прежде всего, налоги с заработной платы, социальные взносы, так называемые. У нас был опыт борьбы с повышением их в два с половиной раза в 2011 году, относительно успешный. Мы организовывали по всей России, так называемую всероссийскую забастовку предпринимателей, может быть, многие из присутствующих участвовали в этой акции. Благодаря этому, удалось с 34 до 30 процентов для основной массы малого бизнеса эти социальные взносы снизить. Очевидно, что эта история недостаточная, потому что и дальше накат по этой линии на малый бизнес пошел. В прошлом году это коснулось индивидуальных предпринимателей, в результате чего более полумиллиона индивидуальных предпринимателей прекратили свое существование.

Вторая проблема. Это вообще государственная система государственной поддержки, очевидно, что она недостаточна, очевидно, что когда мы тратим в год из федерального бюджета около 20 миллиардов рублей, это очень крайне мало. Мы говорим о том, что это финансирование должно быть увеличено, как минимум на порядок и вот ссылаемся, в том числе, например, в Америке, где в целом на поддержку малого бизнеса из федерального бюджета, так или иначе, тратится средства, сопоставимые с оборонным бюджетом Соединенных Штатов. 

Мы выступаем за воссоздание структуры специальной, которая бы занималась проблемами малого предпринимательства в виде, может быть. Специализированного агентства,  как в своё время был комитет по развитию предпринимательства. Мы считаем коллег из Министерства экономического развития, конечно, своими союзниками в этом вопросе, но считаем, что одного структурного подразделения в рамках министерства явно недостаточно. Кроме того, мы предлагаем подумать также о воссоздании федерального фонда поддержки малого предпринимательства, через которое как раз государственная программа могла бы осуществляться. Кроме того, нуждается в корректировке и сам закон базовый о поддержке малого и среднего бизнеса. Есть ещё какие-то локальные истории, которые, я надеюсь, как законодательные инициативы, в том числе, и с вашей помощью мы могли бы инициировать и вносить в Государственную Думу. В этой связи у меня такое предложение по регламенту нашей работы. Мы хотели бы услышать от вас, прежде всего, конкретное предложение, которое мы могли бы реализовать в виде законодательных инициатив. Поэтому я предлагаю такой регламент в течение пяти минут максимум для участников установить и услышать в ходе нашего сегодняшнего заседания, которое, я надеюсь, мы в течение часа проведём конкретные предложения по нашей будущей совместной законопроектной работе. Сейчас я хотел бы слово предоставить депутату Государственной Думы, председателю Комитета по энергетике и председателю общероссийского движения "Развитие предпринимательства" Ивану Дмитриевичу Грачёву. 
Грачёв И.Д. Уважаемые коллеги, я действительно несколько слов, может быть, не так много. Но, прежде всего, о неконъюнктурности. То есть я абсолютно уверен, что рынок - это и есть малый бизнес. Всегда был уверен, что рыночная составляющая в основе своей, она никакого отношения к Газпрому, к этим структурам не имеет. Всё, что касается крупных монополий, преспокойно может примерно с таким же успехом выполнять государство. Никаких сигналов о рыночных стоимостях, естественно, перераспределение ресурсов естественные монополии давать не могут. То есть это абсолютно принципиальная вещь и, соответственно, вторая вещь тоже абсолютно неконъюнктурная, что в сырьевой стране чиновник не живёт от малого бизнеса. Ему малый бизнес абсолютно неинтересен и, соответственно, при сырьевом развитии страны, если малый бизнес не будет самообороняться организованно, он обязательно будет уничтожен, что потихоньку и происходит без всяких повешений, а просто постепенным выдавливанием, потому что он не нужен. Он не интересен  в сырьевом варианте страны, правящей чиновничьей команде, элите, неважно, как называть. Следовательно, самоорганизация малого бизнеса, которая без политического обеспечения невозможна... Я всегда считал, что никакие там "ОПОРЫ", "Деловые России" эту проблему решить не могут. Они нужны, они важны, но должна быть всё равно система политического обеспечения и сейчас на данном этапе, кроме нашего крыла в "СПРАВЕДЛИВОЙ РОССИИ" негде организовать такую систему политического самообеспечения. Дальше понятно, что работа такая, она должна быть не только нам понятна, а понятна и тем малым предпринимателям, к которым мы апеллируем, обращаемся. Без этого успеха и задач не может быть. Вот наш собственный опыт, он такой, что, как правило, мы добивались успеха в двух вариантах. Либо когда мы делали что-то такое, систематизированное, объёмное, например, пакет налоговых законов большой и серьёзный, который никто кроме нас в стране сделать не мог. Просто мы могли сделать альтернативные налоговые ... никто другой не мог и, соответственно, некоторые фрагменты его, например, та же упрощённая система налогообложения или, например, сколковский налоговый пакет. Это то, что из нашей работы всё равно так или иначе проросло и хоть какой-то минимум обеспечивать в части выживания. 

И второе. Когда мы добивались относительного успеха, когда мы сосредотачивались на очень такой простой конкретной отдельной задачи, понятной большинству бизнеса. Например, та же история в части предпринимательства с социальными этими налогами, которые сделали 34 процента. Полномасштабного результата мы там не добились, но, по крайней мере, там частично повернули ситуацию вспять. 

То есть частично восстановили более низкие уровни по социальному налогу. Но отсюда, на мой взгляд, вывод для практической работы: надо пытаться такую систематизированную большую, о которой говорил коллега Крутов, работу в части воссоздания системы поддержки малого предпринимательства в стране, конечно, проводить, но одновременно выбрать две-три задачи, которые на сегодняшний день понятны всем. В частности, например, я думаю, что всё-таки дальнейшая борьба по социальному налогу - это борьба, понятная всем. Дальше я думаю, что специально надо бы с учётом того, что мы ориентированы всё-таки на интеллект, в значительной степени это для меня выливается в то, что надо требовать нашего же сколковского пакета налоговых льгот, распространение его на всю страну, на всю страну, на инновационные предприятия всей страны. Я две задачи таких вижу, которые понятны и могли бы. Ну, отдельная задача - это по разрушению торговых малых предприятий, тоже она понятна большинству, по-моему, и ... малых предприятий. Но я не счёл бы правильным навязывать, что только эти три и только то, что я считаю наиболее значимым. Я думаю, что как раз правильно, если мы ещё раз выслушаем всех, кто в этом деле понимает, так по жизни, не теоретически, не абстрактно, не как либералы-фундаменталисты, а просто как это всё по жизни, что наиболее сегодня остро, болезненно и значимо.

Спасибо за внимание. Если меня отпустят, то я уйду заниматься Комитетом по энергетике, где тоже работы хватает. Спасибо.
Председательствующий. Спасибо, Иван Дмитриевич.

Я хотел так...

(Аплодисменты.)

Добавить в части тоже ещё одного такого примера борьбы, тем более тему упоминали - это разрушение таких малых торговых предприятий. Например, в городе Иркутске, Иркутской области, которую мы с Иваном Дмитриевичем представляем в Государственной Думе, нам удалось отстоять 2000 объектов нестационарной торговли так называемых, которые должны были быть снесены. Понятно, что формы воздействия на местную администрацию, которая хотела (кстати, в отличие от Москвы, в Москве нам такого не удалось), формы воздействия на администрацию были разные, это были и митинги тоже с совершенно конкретными требованиями, обращения и в прокуратуру, и в Федеральную антимонопольную службу. И в результате администрация Иркутска, она поняла, что риски превышают возможные позитивные последствия, и 2000 палаток и киосков, где занято было порядка 15 тысяч человек, остались год назад, это было принято решение стоять на своём месте. Поэтому вот вам ещё один пример такого совершенно конкретного результата, который получен в результате объединения усилий и нас как депутатов Государственной Думы, и предпринимателей.

Я думаю, мы перейдём дальше к вашим выступлениям. Ещё раз я хотел бы вас попросить придерживаться регламента 5, а лучше 3 минуты и говорить какие-то такие совершенно конкретные вещи, которые мы могли бы использовать, ещё раз подчеркну, в нашей законодательной работе.

Я пересяду. Ольга, скажете пару слов? И поскольку стенограмма ведётся, просьба представляться для стенограммы. Спасибо.

О. Коллеги, я рада вас приветствовать сегодня в этом зале вновь.

Собственно, у нас сегодня расширенное заседание общественно-экспертного совета секции по малому бизнесу именно.

Наверное, начну с того, что я отчитаюсь за проделанную работу с того момента, как мы, наверное, здесь первый раз собрались ещё в 2012 году и начали обсуждать тему ликвидации нестационарных объектов изначально в городе Москве. Потому что мы все прекрасно понимаем, что с Москвы, как с головы, всё начинается, и даётся пример такой по Федерации. И уже на примере Москвы отрабатываются схемы, каким образом можно манипулировать или воздействовать на бизнес. 

Я говорю сегодня именно о бизнесе, потому что за четыре последних года, наверное, я уже стала экспертом не только в сфере малого бизнеса. И за это время я стала депутатом Совета депутатов муниципального образования - поселение Марушкинское в городе Москве, что, собственно, наверное... я хочу всех вас за это поблагодарить в какой-то степени, поскольку все ваши, скажем так, посылы нужно было каким-то образом организовывать, нужно было как-то это всё консолидировать и во что-то выливать.

И в результате я поняла, что та система государства, которая у нас на данный момент действует, без того, чтобы мы в эту систему встраивались, мы её никаким образом не изменим, и не сдвинем с мёртвой точки те проблемы, которые вот на нас обрушились.

Начнём с того, что все те законы, которыми мы сейчас, которые нас регламентируют, нашу деятельность с вами, они все писались   в начале 2000-х, принимались в период с 2005-го по 2009-й, в основном.

И, к сожалению, сидя на своём производстве, я абсолютно никоим образом, меня это не интересовало. Я думала, что вот всё так замечательно, так замечательно и будет, и есть люди, которые профессионально этим занимаются, и, собственно моё мнение там никаким образом не будет учтено.

К сожалению, так не будет, ребята, не будет, коллеги. До тех пор пока мы с вами не консолидируемся и не будем сообществу, законодательной власти, исполнительной власти внушать те наши посылы, которые мы с вами как-то скоординируем и будем в письменном виде передавать, и через наших депутатов воздействовать на эту систему, либо посредством вхождения самим в эту систему, как и через муниципальных депутатов, я считаю, что это очень эффективный метод так и посредством вхождения в исполнительные власти.

Начну с 381-го закона, на основании которого все нестационарные объекты практически на территории Российской Федерации, за исключением, буквально, нескольких регионов, были разрушены. 

На данный момент есть поправки, внесённые в Государственную Думу членом Совета Федерации от Кировской области господином Юсуповым. Депутаты, которые совместно с ним готовили эти поправки, в основном, единоросы. Единственный депутат там от "СПРАВЕДЛИВОЙ РОССИИ" - это Сергей Александрович Доронин.

Общаюсь я исключительно, вот непосредственно с самим Юсуповым и с Дорониным. Наша инициатива проведения "круглого стола" на площадке комитета Руденского по предпринимательству не вызвала никакой положительной реакции в этом комитете. И мы получили отказ.

Почему, абсолютно непонятно. Потому что те поправки, которые внесены, и с ними можно ознакомиться на сайте Государственной Думы, они находятся абсолютно в публичном доступе. Эти поправки, на наш взгляд, скажем так, не спасут ситуацию и никоим образом не разрешат наших проблем с вами.

За это время нами было проведено многочисленное количество "круглых столов" и на площадке в Государственной Думе, и в Общественной палате, и просто мы с вами собирались, и митинги проводили, и пикеты. Нами, общественным экспертным советом, были консолидированы эти поправки, вернее, эти проблемы, и выработаны были поправки совместно с Минэком, совместно с Департаментом по поддержке малого и среднего бизнеса, который возглавляет и курирует Ермаков, в Торгово-промышленной палате. Работа была проведена совместно с Палагиной, совместно с Сергеем Сергеевичем Огальцовым эти поправки были сформулированы.

Мы их всем депутатам разослали, те, которые поправки вносили в Государственную Думу. Мы их показывали и нашим депутатам. Да, вот, к сожалению, сейчас остановить это можно, внесение этих поправок остановить можно, только стучась во все двери, какие только возможно.

На данный момент эти поправки прошли правительство, и правительство дало отрицательное заключение. Они дорабатываются. И это всё тоже благодаря тому, что мы, вот наша группа общественного экспертного совета, мы стучались, доносили эту всю информацию. И, в том числе, на сетапе у Титова я выступала против внесения вот в таком вот виде поправок. Потому что они исключительно регламентируют только договорные отношения между предпринимательским сообществом и исполнительной властью, но далее они никаким образом не шагнули. И в этих поправках нет ни того социального аспекта, о котором мы с вами говорили, ни о льготах для многодетных, для малообеспеченных предпринимателей (для тех, то ведёт бизнес семейный). Это тоже не учтено. 

Поэтому я... Вот, к сожалению, Иван Дмитриевич ушёл, но Андрей Дмитриевич будет возглавлять эту комиссию в Общественном экспертном совете по малому бизнесу. 

Я предлагаю выделить комиссию именно по формированию поправок к 381-ФЗ и продолжить дальнейшую работу в этом направлении. Я подчёркиваю (да?), что если сейчас будут эти поправки внесены в том виде, в котором они есть, мы, коллеги, с вами потом окажемся у разбитого корыта, а нам скажут: "Вы вечно недовольный малый бизнес, вам вечно всё не так. А где вы были, когда вносились поправки? Почему вы не доносили до депутатов информацию, которую вы сейчас нам озвучиваете? Что вас опять не устраивает? Внесены поправки. Мы обратили внимание на ваши горе и беды. Опять вам всё не так". 

Поэтому я предлагаю... У вас есть контакты Александра Ильина, мои контакты. Просьба: включиться вот именно в комиссию по 381-ФЗ. И отдельно, я думаю, маленькими какими-то группами собираться и консолидировано высказывать свою позицию и всё-таки предлагать комитету по предпринимательству в Государственной Думе встретиться с нашим сообществом. Я так думаю, что нам депутаты нашей фракции будут содействовать в этом вопросе. 

Следующий момент - это 271-ФЗ, который был выпущен в 2006 году, на основании которого должны были быть закрыты все открытые торговые площадки ещё в 2009. Первый такой был звонок, и показательный пример - это закрытие Черкизовского рынка знаменитого, собственно, по которому... По этой схеме и начали закрывать остальные торговые площадки. 

В 2009 же, ещё в апреле месяце, Галина Карелова внесла пролонгацию закрытия этих площадок. На данный момент... До конца 2012 года должны были быть закрыты в Питере и в Москве рынки. В 2013 - на территории всей Российской Федерации. И для только универсальных и сельскохозяйственных рынков этот закон действует до конца 2015 года. 

Что происходит, коллеги? Когда начали закрывать рынки, нестационарные объекты ещё не трогали. Все потирали ладошки и говорили: "Замечательно! У нас выручка повысится, нам ещё лучше". 

Начали закрывать нестационарные объекты, подземелье наше - метро и пешеходные переходы, - сидели, молчали. "А зачем? У нас выручка повысится, меньше конкурентов".

Я пытаюсь донести ещё раз до вас, что, несмотря на то, где вы работаете, где вы осуществляете свою предпринимательскую деятельность, закон будет работать так, как его написали. Для этого мы сегодня и собрались: для того чтобы консолидировать все наши законодательные инициативы в одну кучу, разрабатывать и доносить до наших законодательных властей. 

Сейчас у Титова формируются все законодательные инициативы, все беды и горести. Собирается всё это в кучу. Там замечательно работает аппарат омбудсмена. Когда не поступают жалобы к нему в аппарат, они не будут дальше работать в том направлении, которое мы им зададим. 

У нас существует проблема третья - это отсутствие закона о франчайзинге.  

У нас есть только 52-я глава Гражданского кодекса, это коммерческая концессия (54-я, да, поправьте меня), 54-я глава о коммерческой концессии, которая ведет к тому, что из вот этих вот... К чему ведет? Я так простыми словами достаточно объясню подробно, наверное. Закрытые нестационарные объекты в пешеходных переходах, в метрополитене начинается та же самая у нас история - закрываются открытые торговые площадки. Куда и дет малый бизнес? В торговые центры. Вход в торговые центры у нас в основном осуществляется с брендом, то есть вход по франчайзингу. Заключаются договорные отношения исключительно как договор поставки продукции - это не франчайзинг, а договора о коммерческой концессии очень редко заключаются. Малый бизнес, не имея возможности нанимать грамотных и квалифицированных юристов, подписывает эти договора, в результате в течение максимум полугода они разоряются, и предъявлять претензии в принципе некому. Мы даже не можем обратиться в суд, поскольку мы самостоятельно подписали этот договор поставки и в принципе компания, которая поставляла эту продукцию, она выполнила свои обязательства перед нами. 

По франчайзингу у нас выступит эксперт Татьяна Михалецкая и, наверное, давайте так, коллеги, кто хочет выступить, пожалуйста, либо визитку, либо записку предавайте, пожалуйста, сюда в президиум. Андрей Дмитриевич, я думаю, всем предоставит слово.

Спасибо.
Председательствующий. Спасибо, Ольга. Регламент перебрали. Поэтому других всё-таки я прошу его придерживаться. 

У нас, насколько я понимаю, присутствует представитель Министерства экономического развития. Если есть желание пару слов сказать, будьте любезны. Пожалуйста. Ещё раз прошу представляться. 
Шестоперов А. Добрый день, коллеги! Алексей Шестоперов, департамент развития малого и среднего предпринимательства и конкуренции Минэкономразвития. 

Ну, во-первых, хотелось бы поблагодарить за приглашение. Нам всегда интересно в таких мероприятиях принимать участие. Я, наверное, могу в целом рассказать про те задачи, которые мы сейчас ставим перед департаментом в министерстве и в том числе о тех законодательных инициативах, которые мы в этом году планируем с вашей, в том числе помощью реализовать. 

Задач таких несколько. Наверное, первая задача, она связана, скажем так, с необходимостью создания условий для выхода населения, которое занято в неформальном секторе экономики из тени. Мы знаем, что у нас по прошлому году 607 тысяч индивидуальных предпринимателей прекратило свою деятельность в связи с повышением страховых взносов, причем, как показывают наши мониторинги, 80 процентов из них, они продолжают работать, просто сдали свидетельство и соответственно находятся в тени фактически. И, в общем-то, наша задача всё-таки попытаться их заманить обратно, скажем так, предоставить некие дополнительные, может быть, какие-то...
Председательствующий. Уважаемые коллеги, у меня есть предложение не перебивать докладчика, дать возможность выступить, а потом к комментариям мы перейдем позже. Спасибо.
Шестоперов А. Я напомню, что то решение о страховых взносах, оно было скорректировано, то есть у нас с этого года действует дифференцированный подход и для большой части предпринимателей с небольшими доходами произошел возврат к действующему ранее принципу расчета страховых взносов. И Минэкономразвития выступало, в общем-то, против повышения страховых взносов, когда это решение принималось. Но не в этом дело. 

В общем, как можно этих предпринимателей попытаться вернуть обратно? У нас есть два поручения, которые сформулированы президентом по результатам Послания Федеральному Собранию. 

Первое поручение. Это наделение субъектов Российской Федерации правом предоставлять двухлетние налоговые каникулы для малых предприятий в научной, производственной и социальной сфере. 

А второе поручение - это введение, так называемого патента для самозанятых, то есть упрощение для граждан, которые не имеют наёмных работников, ну, которые хотят стать предпринимателями, да, и не имеют при этом наёмных работников и не планируют их нанимать, упрощение процедур, связанных с получением патента. Там предполагается, что будет некий единый платёж и этот платёж будет сразу фактом, который обеспечит регистрацию гражданина как индивидуального предпринимателя, но и, соответственно, какие-то другие там платежи, может быть, не нужно будет делать.

Соответственно, есть два этих поручениях и, в общем-то, поручения - подготовить законопроект, два законопроекта и внести их, соответственно, до июня в Государственную Думу. И Минэкономразвития совместно с Минфином эти законопроекты сейчас начинает готовить. Но мы надеемся, что это позволит, с одной стороны, и вывести граждан из тени, с другой стороны, налоговые каникулы, да, это снижение финансовой нагрузки для начинающих предпринимателей в первую очередь. Ну и, соответственно, субъекты Российской Федерации будут этим правом наделены. Это первое такое ключевое направление, над которым мы сейчас работаем.

Второе большое направление, оно связано с тем, что, в общем-то, малым предприятиям, действительно, нужно предоставлять доступ на новые рынки. И опросы предпринимателей, и наши мониторинги показывают, что сейчас одна из ключевых проблем - это проблема спроса на продукцию малых предприятий. И для того, чтобы эту проблему решить, у нас, в общем-то, предусмотрен комплекс мероприятий, связанных с обеспечением доступа малого и среднего бизнеса к заказам со стороны государства. Ну, то есть отдельные мероприятия уже, в общем-то, были реализованы, да, с этого года и у нас федеральная контрактная система действует, и в рамках закона о федеральной контрактной системе не менее 15 процентов заказов должно в малых предприятиях размещаться. 

В этом году у нас наш приоритет - это доступ к заказам государственных компаний и естественных монополий. Соответственно, в конце прошлого года в 223-й закон о закупках и отдельных видах юридических лиц были внесены изменения, которые наделили правительство правом устанавливать условия доступа субъектов малого и среднего предпринимательства к закупкам. Мы сейчас разрабатываем проект постановления, в котором будет предусмотрена квота для закупок у монополий и у государственных компаний обязательно. То есть ежегодно нужно будет не менее, ну, там она поэтапна, не менее 10, потом с 2018 года - не менее 20 процентов закупок и в госкомпаниях размещать. В общем-то, за счёт этого мы рассчитываем, что этот спрос на продукцию малых и средних предприятий будет повышен.

И третье большое направление - это обеспечение доступа к финансовым и кредитным ресурсам. В общем-то, здесь мы, безусловно, продолжим реализацию финансовой программы поддержки малого предпринимательства, которая реализуется Министерством экономического развития, в ней участвуют все регионы. Ну, и уже коллеги говорили, да, что, конечно, объём средств не очень большой, может быть, каких-то больших благоприятных эффектов положительных для сектора здесь не будет, но тем не менее у нас ежегодно 19-20 миллиардов в рамках этой программы распределяются.

И здесь же в рамках обеспечения доступа к кредитным ресурсам мы в этом году реализуем инициативу по созданию федерального гарантийного фонда. В общем-то, на этой неделе уже у нас было совещание в правительстве с участием Медведева и принято решение выделить 50 миллиардов рублей на фондирование. Этот федеральный гарантийный фонд будет предоставлять гарантии по кредитам и контргарантии региональным гарантийным фондам, которые у нас в рамках программы созданы в 80 регионах Российской Федерации. 

Ну, в настоящий момент мы занимаемся подготовкой соответствующей нормативно-правовой базы, да, там проект постановления о создании фонда. Ну, это такие задачи, которые мы перед собой в этом году ставим. И в принципе правильно, наверное, было сказано тоже в предыдущих выступлениях, что не надо, может быть, браться за всё, надо сформулировать приоритеты и попытаться до конца довести. Соответственно, мы для себя такие приоритеты установили.

Если у вас есть какие-то предложения, комментарии, мы всегда готовы на них отреагировать, учесть их в работе.
Председательствующий. Спасибо.

Я пару комментариев хотел бы сказать. Что, конечно, в среднем и в целом Минэкономразвития - это наши союзники, очень часто позиции Минэкономразвития совпадают с нашими и не совпадают с позициями Минфина.

Очень часто позиции Минэкономразвития совпадают с нашими и не совпадают с позициями Минфина. Поэтому я ещё раз, как бы так, пользуясь случаем, приглашаю Минэкономразвития к такому активному прямому сотрудничеству с нами как с депутатами, и, может быть, какие-то инициативы такие, такое в практике бывает, можно вносить и от депутатского корпуса, не дожидаясь там межведомственного согласования в правительстве. Такой опыт у нас как бы уже был. Это первое.

Что касается финансирования, то, ну я говорю ещё раз, я вот при каждом удобном случае всем правительственным чиновникам этот вопрос задаю, и коллеге Медведеву задавал, когда он приходил к нам на фракцию перед вступлением в должность премьер-министра, и коллега Голодец не так давно у нас была, потому что, откровенно говоря, система гарантийного фонда, она пока не до конца понятна, как этот механизм будет реализован и на практике воплощён, и как он дойдёт до конкретных малых предприятий.

А что касается, например, средств ФНБ, но вот на днях мы тоже слышали это решение о том, что всё-таки деньги Фонда национального благосостояния не будут использованы на поддержку малого бизнеса. Очень жаль. Они опять пойдут, скорее всего, на поддержку госкорпораций или каких-то таких олигархических структур. Поэтому, конечно, тут в части увеличения государственной поддержки, именно прямой, в том числе бюджетной поддержки, у нас очень много работы. Но, всё равно, коллегам из Минэкономразвития спасибо за их усилия.

У нас есть ещё, насколько я понимаю, представитель от Торгово-промышленной палаты. Здесь есть кто-то, хочет пару слов сказать? Будьте любезны, представляйтесь.
                    . Торгово-промышленная палата, но возглавляю малое предприятие, директор малого предприятия. И вот, что я хотела сказать, что, кроме всех нагрузок налоговых, там помощи, которую, в общем-то, не чувствует малый бизнес, сейчас на нас ещё возлагаются огромные финансовые нагрузки в виде...

Вы все знаете, что нас обязали сдавать всю финансовую отчётность теперь электронно, на бумажных носителях налоговая больше не принимает. Всё было бы хорошо, если бы не надо было ставить программу, которая стоит 15 тысяч, за то, чтобы это сдать.

Дальше. Кассовые аппараты. Вот за там, 20 лет я занимаюсь бизнесом, мы кучу уже купили кассовых аппаратов, потому что периодически их там из реестра вычёркивают. Понятное дело, борются, совершенствуют. Но сейчас вот у меня, например, за год там по кассе проходит 80-100 операций, но каждый год мне меняют память, которая тоже стоит 15 тысяч. Каждый квартал ко мне приходит мальчик, который хлопает, просто приклеивает новую марку на кассу и ставит свою подпись, это стоит 3 тысячи. 

Я не понимаю, если меня кто-то хочет контролировать, то почему за мой счёт? Вот понимаете, потому что у нас всех совещаниях всё время говорится всё очень глобально. А есть ещё вот такие вот затраты, да, я вот тут тоже как бы слышала, что говорят, не можете платить, не занимайтесь бизнесом. Но мы, в общем-то, малый бизнес, да, производственный бизнес. Вот нигде никогда, в общем-то, сейчас много говорят о торговых предприятиях, но то, что в стране загибается просто производственный бизнес, потому что я, например, арендую производственное помещение. Мой собственник каждый год 10 процентов добавляет к аренде. У меня на 10 процентов не растёт, к сожалению, стоимость моей продукции.

Это всё приводит к тому, что действительно, как бы один вариант. И если сейчас не будет какой-то поддержки, то есть просто закрываться.

Про налоговые каникулы мне бы очень хотелось сказать, что вот, поскольку я занимаюсь производством, то у меня есть компании, которые берут мою продукцию.

И вот я тут их как-то перед Новым годом, со всеми так повстречалась и вдруг поняла, что самый молодой возраст директоров предприятий малого бизнеса, это 35-33 года. Это люди, которые пришли в начале 2000-х.

У нас нет сейчас никого 20-летних, 22-летних, они все хотят работать теперь в госслужбе. И, понимаете, мы столкнёмся когда-то с тем, что просто никто не будет работать вообще в малом бизнесе.

Поэтому налоговые каникулы, про них уже поздно говорить, их надо вводить срочно, пока вот это молодое поколение мы полностью не потеряли.

Ну вы... я тоже хочу в три минуты уложиться. Вы все тут прекрасно понимаете проблемы, которые есть, которые, в общем-то, не решаются. И, в общем-то, мы ждём от вас помощи всяческой, вот просто вот любой помощи, которая только может быть.
Председательствующий. Спасибо.

Коллеге Михайлецкой слово.
Михайлецкая Т. Добрый день, уважаемые коллеги! 

Меня зовут Татьяна Михайлецкая. И сегодня мне бы хотелось обратить особое внимание ваше на начинающих предпринимателей и, в частности, на франчайзинговую отрасль. 

На данный момент благодаря комплексным мерам, принимаемым со стороны законодательных органов, со стороны исполнительной власти, со стороны всевозможных фондов поддержки малого бизнеса, в молодёжной среде, в среде людей как раз таки, в том числе, и более зрелой возрастной категории появляется культ малого бизнеса. И это положительная тенденция, ради которой мы действительно... То есть уже была проделана очень большая, колоссальная работа. 

Когда начинающий предприниматель задумывается об открытии бизнеса, в большинстве своём... На данный момент по статистике в 70 процентах случаев это мысль о франшизе. Это понятно, потому что франшиза - это проверенный бизнес, это проверенная бизнес-модель. Это бизнес-модель, когда тебе дают успешно работающую систему. И это тот первый бизнес, куда максимально безопасно войти. 

Соответственно, обращая внимание на то, какая ситуация сложилась во франчайзинговой отрасли на данный момент в Российской Федерации, мы выделили ряд проблем, с которыми сталкиваются начинающие предприниматели. 

К сожалению, законодательство Российской Федерации, в частности, 54-я глава Гражданского кодекса, которая говорит о коммерческой концессии, на данный момент не в полной мере защищает франчайзи. Либо же, как по закону, он звучит "пользователь", либо же "начинающий предприниматель".

Дело в том, что не существует на данный момент понятия, что такое франшиза, и это ведёт к тому, что любой предприниматель, в принципе любой гражданин Российской Федерации может основать компанию и со следующего дня продавать этот бизнес по франшизе. Не существует никаких законодательных ограничений, и не существует никакой меры ответственности за эти действия. Именно поэтому на рынке получается очень большой дисбаланс. С одной стороны, мы говорим о том, что для начинающего предпринимателя франшиза - это самый верный, успешный способ открытия собственного бизнеса. А с другой стороны - мы видим, что этим пользуются, и этим злоумышленники начинают пользоваться всё сильнее и сильнее. 

Именно поэтому мы считаем, что, с законодательной точки зрения, необходимо в кратчайшие сроки обратить внимание на такие понятия, как "франчайзинг", "франшиза", и выделить критерии, кто может называться франчайзером, кто может называться франчайзи. Что нужно, до какой степени должен дойти бизнес, какой должен быть срок существования, какая должна быть выручка, как бизнес должен доказать тот факт, что он рентабельный, для того чтобы продавать эту модель начинающим предпринимателям. 

Второй вопрос в данном случае - это как раз таки инфраструктурная проблема. На данный момент эти проблемы вызваны, безусловно, не только законодательным отсутствием данной информации. Но и как следствие, так как этого нет в законодательстве, не существует контента для обучения предпринимателей, не существует информации, которую бы можно было передать начинающему предпринимателю и объяснить, в чём разница и как ему самостоятельно, без привлечения дополнительной помощи консультантов понять, где истина, а где ложь. 

Соответственно в данном случае мы считаем, что в продолжение законодательных инициатив, безусловно, необходима активная работа по инфраструктурным изменениям, по повышению образованности и начинающих предпринимателей, с точки зрения покупки франшиз. И, безусловно, я считаю, что в данном случае необходима помощь, в том числе образовательная помощь, для компаний, которые хотят развивать свой бизнес, которые вкладывают средства для развития своего бизнеса, хотят масштабировать бизнес, но не знают, как это сделать правильно. Соответственно в данном случае им нужна законодательная база, и как следствие - им нужна действительно также инфраструктурная помощь. 
И третье наше предложение - это, безусловно, предложение с финансовой точки зрения. И здесь в данном случае, я думаю, коллеги из Министерства экономического развития... Также мне бы очень хотелось привлечь их внимание. Если мы говорим о выстраивании верного франчайзингового бизнеса по тем международным стандартам, которые выработаны в международной практике, потому, что изначально означает данное понятие - это, действительно, проверенный бизнес. И международная статистика показывает о том, что в течение пяти лет существования, лишь 20 процентов предприятий малого бизнеса открытых по модели франчайзинга, закрываются по причине банкротства. 

В то время как 80 процентов предприятий малого бизнеса открытых с нуля, закрываются в течение пяти лет.

Соответственно, в данном случае коллег из Министерства экономического развития мы призываем обратить особое внимание на финансовую поддержку франчазии, начинающих предпринимателей, желающих открыть бизнес по франшизе, по проверенной успешной бизнес-модели. 

Спасибо вам большое, коллеги, за внимание! Я с удовольствием услышу ваши предложения, ваш опыт, особенно, если вы сталкивались напрямую с тем или иным проявлением франзайзингового бизнеса.

Спасибо большое.
Председательствующий. Спасибо.

Коллеге Ильину слово.
Ильин А. Добрый день, коллеги! Меня зовут Александр Ильин. Я постараюсь коротко сформулировать свою позицию и донести до вас её.

Первое. Поддержка бизнеса в России есть, но эта поддержка есть для крупного бизнеса, для большого бизнеса, до малого она либо - вариант первый - не доходит, либо - вариант второй - её просто в принципе для малого бизнеса нет.

Соответственно, чтобы она была, нужно самим предпринимателям проявлять какие-то действия. Соответственно, вы - предприниматели, большинство здесь в зале, соответственно, вы идейные активные люди, если мы с вами вместе не будем отстаивать свои интересы, если мы не будем предлагать свои варианты развития событий, если мы не будем с вами объединяться, вносить какие-то предложения конкретные и нести какой-то конкретный конструктив, а будем встречаться просто и говорить, что как предпринимателям плохо, помогите нам, пожалуйста, то далеко мы на этом не уедем. Поэтому я вас всех призываю выражать свои конструктивные мысли на таких опять же, на заседаниях, контакты организаторов у вас всегда имеются, и чтобы вместе эта была сформированная какая-то единая позиция, а не просто голоса или назовём их воплями отдельных предпринимателей, которые тонут и пытаются как-то спастись. Это первая мысль.

Мысль вторая, что, опять же, для того, чтобы влиять каким-то образом на наши законы, нужно каким-то образом идти во власть. Я собственным примером могу вам предложить, скажем так, заниматься тем же самым, потому что пока, опять же, мы с вами сидим дома, сидим в своих организациях и говорим, как же нам трудно и как же нам плохо, власть, которая далеко и высоко, нас не слышит. Соответственно, есть живые примеры вокруг нас, пример тому, та же Ольга Косец. Когда у человека есть желание, есть стремление помогать предпринимателям, менять, действительно, менять законы в лучшую сторону, отстаивать интересы, человек собирается и начинает очень активно действовать, а когда люди начинают активно действовать, тогда есть какой-то результат.

Поэтому, коллеги, ещё раз хочу подытожить своё выступление. Давайте вносить конструктивные конкретные предложения и тогда формировать какую-то единую общую позицию, и будем уже принимать какие-либо решения и действовать вместе и сообща.

Спасибо.
Председательствующий. Спасибо.

Так, переходим к тем коллегам, которые подали свои записки или визитки. Если кто-то хочет выступить, пожалуйста, нам передавайте свои пожелания.

Козлов, коллега, первый подал свою заявку.
Козлов. Добрый день, уважаемые коллеги!
Председательствующий. Я прошу... Извините, Юрий. Регламент, да. Просьба: выдерживать. Спасибо.
Козлов Ю. Да. 

Коллеги, несколько комментариев по выступлению предыдущих коллег. 

По поводу поддержки малого бизнеса. Поддержка малого бизнеса есть, но многие об этом не знают. Вопрос о процедуре поддержки. Вот этот надо вопрос решать. А на самом деле существует много программ, поддерживаемых и Министерством экономики, и местными органами власти. Поэтому так заявлять о том, что поддержки нет - это не совсем корректно. 

Второй вопрос девушки, которая из ... Образовательная программа есть. Я сам занимаюсь образованием предпринимателей и есть, в том числе и бесплатные программы. В 2013 году был малый бизнес Москвы, была целая программа, проводилась для предпринимателей и она была бесплатна. Так что если вы не знаете о программах, я вам могу в кулуарах рассказать. 

По бухгалтерской отчётности. Я на самом деле всегда был сторонником того, чтобы малые предприятия готовили бухгалтерскую отчётность, потому что во всём мире они это готовят только по упрощённой системе. И налоговая отчётность. Если по поводу стоимости программ, если вы возьмёте "1С-Бухгалтерию", самая простая программа стоит 3 тысячи 300 рублей, которая позволяет вести налоговый бухгалтерский ... Давайте мы не будем сейчас, мы можем не в рамках Регламента обсудить. 

По предложениям. Коллеги, малые предприятия в основном привязаны всегда к муниципальному образованию чаще всего. Но как мой показывает опыт общения с муниципальными органами власти, они не особо заинтересованы в развитии малого предпринимательства. Почему? Потому что они практически не получают никаких налоговых поступлений от малого предпринимательства. Даже те налоги, которые по упрощённой системе налогообложения, они идут на региональный уровень. Поэтому у меня есть конкретное предложение о том, что начать с того, чтобы всё, что поступает от упрощённой системы налогообложения, от патентной системы, всё перевести на уровень муниципального образования.

Второе предложение. Коллега из Министерства экономики отрапортовал о том, что малый бизнес включается в систему государственных закупок. Значит до 15 процентов. Это всё хорошо. Но опыт общения у меня с коллегами, которые работают в малом бизнесе и взаимодействуют с крупными компаниями, говорит о том, что эти компании навязывают кабальные условия по заключению договоров. Например, есть у меня пример о том, что коллега заключил договор с дочкой Газпрома, в котором стоит срок оплаты по поставленной продукции и оказанным услугам в размере 90 дней. Вот объясните, как малому предприятию надо выцепить деньги за ворота или взять кредиты и представить Газпрому безвозмездный кредит на 90 дней. Да, будет очень хорошо нашим монополиям, когда все малые предприятия будут ещё дополнительно его финансировать. Поэтому у меня есть предложение как в принципе западный есть опыт о том, что законодательно ограничить сроки оплаты для малых предприятий не более 30 дней, потому что на 30 дней там какие-то могут быть претензии со стороны поставки. Но, извините, 90 дней - это уже переваливает все разумные пределы. 

Третье предложение по поводу госзакупок. Ещё одно. Малым предприятиям, конечно, очень сложно участвовать в госзакупках, потому что им нужно брать и банковские гарантии, обеспечение и так далее. Поэтому я думаю, что в рамках господдержки выдаются гарантии на получение кредитных средств малым предприятиям. Я думаю, что в принципе можно было рассмотреть выдачи именно банковских гарантий под участием в государственных закупках. Да.

Следующий момент. Проблема доступа к финансированию на ранней стадии развития малых предприятий. В данном случае, мне кажется, надо расширять систему предоставления грантов именно для развития бизнеса через различную структуру в принципе, которая уже существует. 

И последний момент. У нас получается какая система? Малому предприятию различные льготы представляются. Да? И в принципе у малого предприятия нет желания вырасти в среднее предприятие, потому что когда начинает вырастать до среднего, все льготы он теряет. В результате что получается? Среднее предприятие дробится опять на малое, чтобы эти льготы составлялись. Да, демотивация. На самом деле любое предприятие должно стремиться стать средним, а среднее крупным.  

Поэтому в мировой практике существует такая ситуация о том, что когда баллы предприятия начинают определённый оборот зарабатывать, наоборот, ставка налога начинает снижаться, и потом она только повышается, когда существенно оборот увеличивается у предприятия. Вот я думаю, что тоже такое предложение можно как бы рассмотреть.

Больше спасибо за внимание.
Председательствующий. Спасибо.

Уважаемые коллеги...

(Аплодисменты.)

Давайте мы комментарии... Давайте для Минэкономразвития сделаем исключение?


. Спасибо. На самом деле я быстро.

Спасибо за предложения. На самом деле из всего названного я скажу, что мы вот эти все вещи сейчас действительно закладываем, и с точки зрения передачи ОСН мы выступаем за то, чтобы 100 процентов в местные бюджеты шло. Мы это предложение на правительство выносили в октябре прошлого года, но там пока у нас с Минфином, естественно, есть противоречия.

По поводу доступа к закупкам. Вот в том проекте постановления, который мы разрабатываем, там не только квота прописана, но и вот эти вот условия - максимальный срок оплаты договоров, требования к обеспечению. И, естественно, мы их закладываем, стараемся в пользу малых предприятий. То есть там в частности в проекте постановления срок оплаты максимальный 30 дней, как, в общем-то, коллеги, и предлагали.

С точки зрения гарантий участникам закупок. Ну, вот одна из приоритетных целевых групп, в общем-то, механизм федерального гарантийного фонда, я думаю, он в том числе будет на участников закупок распространяться. В общем-то, всё. Спасибо
Председательствующий. Спасибо за комментарий.

Уважаемые коллеги, я по порядку нашей дальнейшей работы, поскольку я в 12 часов вынужден буду вас покинуть, я Ольге Косец бразды правления передам.

Поступил ряд записок с просьбой о выступлении от коллеги Баранова, Воробьёва, Павленков, Солопов, вот ещё коллега Луконин. Я думаю, что мы всем предоставим в рамках регламента выступить. Дальше, возможно, дискуссия, но модератором остальной части станет Ольга Косец.

И резюме всё-таки хотел бы подвести небольшое. Мы проблематику очень хорошо понимаем каждый в своё сфере, может быть, чуть больше, чуть лучше. Но наша задача как депутатов Государственной Думы - помимо осознания проблематики, перейти к конкретным действиям. Конкретные действия для нас - это поправка в законопроект в тот или иной или проект того или иного закона. В этой связи у меня предложение, поскольку мы действительно в рамках нашего экспертного совета настроены серьёзно работать, у меня предложение ко всем к вам, в том числе, ещё раз подчеркну, и к коллегам из правительства - формулировать конкретные предложения, желательно уже в форме поправок, если вы не знаете, как это сделать, мы вам поможем обязательно, и вносить их в Государственную Думу. Потому что на самом деле процесс законодательный, он такой не быстрый, и если мы с вами что-нибудь внесём вот сейчас весной, то, дай Бог, к осени мы на Думу с этим выйдем. Очевидно, что, может быть, не все наши инициативы будут поддержаны, я уже сказал о том, что мы, откровенно говоря, сделаем сейчас за февраль наше такое видение в виде поправок, естественно, вообще концептуально к системе поддержки малого предпринимательства. Не факт, что оно получит однозначно сразу одобрение, но тем не менее мы должны демонстрировать и депутатам из других фракций, из нашей фракции и экспертному сообществу, что у нас есть, вообще говоря, альтернативный подход к развитию системы поддержки малого бизнеса в стране в целом. И это надо тоже чётко фиксировать. Этот мы берём как бы на себя, а вот ту конкретику, о которой говорил Иван Дмитриевич, вы в своих выступлениях, я вас прошу с помощью Ольги как нашего такого координатора, с помощью других коллег, с помощью моих помощников (все контакты, координаты, я надеюсь, у вас есть. Переводить наши замечательные экспертные оценки в конкретные поправки. 

А теперь я Ольге, как бы еще раз бразды правления передаю. Огромное вам спасибо от меня лично и от фракции "СПРАВЕДЛИВАЯ РОССИЯ", и от движения "развитие предпринимательства", что вы пришли, что вы нашли время. Я надеюсь, что это, ну, действительно будет таким шагом очередным к нашей совместной работе. Спасибо еще раз и успехов всем нам. (Аплодисменты).


. Андрей Дмитриевич, пока вы не ушли, у меня сразу, да, вопрос. Мы, наверное, сейчас в виде дискуссии обсудим и конкретизируем каких-то там, ну, максимум, наверное, пять направлений, которыми мы будем заниматься и, наверное, сформируем комиссию, в которую войдет там, по три, максимум, я так думаю, по четыре человека, и я уже тогда вам в рабочем порядке вас информирую об этом. Предполагаем, что в первую очередь мы будем заниматься вот 381-м, 271-м и законом "О франчейзенге". 
Председательствующий. Да, и еще раз, я надеюсь, что и коллеги из "развития предпринимательства", которые в Государственной Думе работают, да и в целом фракция "СПРАВЕДЛИВАЯ РОССИЯ" и внесет, и, соответственно, поддержит эти инициативы. Поэтому ждем конкретики от вас. Спасибо еще раз. 


. Так, наверное, в порядке, вот как мне передавали записки, так и буду слово предоставлять. Ну, и приблизительно, я, наверное, знаю, кто чем был занят и кто о чем будет говорить. Я так думаю, что если коллеги, кто-то будет выступать еще по нестационарным объектам, кроме вот Надежды Барановой, просьба сразу, ну, давайте, хотя бы руки поднимайте, я в принципе практически всех знаю, кого, как зовут. Ну, вот вас не знаю. А, хорошо, Игорь. 

Для начала давайте по нестационарным объектам и по 281-ФЗ о регулировании торговой деятельности на территории Российской Федерации. 

Баранова Надежда. 
Баранова Н. Во-первых, мне хочется спасибо сказать, Ольге Косец, что она занялась таким важным вопросом, как усовершенствование законодательства в торговой деятельности. Я на себе испытала все прелести фермерского хозяйства и поддержку непосредственно сельхозтоваропроизводителей, и хочу вот сразу предложить поправку о том, чтобы с индивидуальными предпринимателями, главами крестьянских фермерских хозяйств заключались договора на размещение нестационарных торговых объектов без проведения аукциона с целью поддержки фермерских хозяйств и продвижения фермерской продукции на российский рынок без цепочку посредников. Чем это мотивируется? Владлен Максимов, кстати, инициатор аукционов, сам уже в своих работах проанализировал допущенные ошибки, и в частности проанализировал рынок для сельхозпроизводителей и просто российского производства в других сферах. Вот какие проблемы он выявил. Сложившаяся система торговли убивает российское производство, особенно его малые формы. Сдерживается мелкотоварное производство, основа продовольственной безопасности страны.

Второе. Фермеры четко увязывает возможности роста с возможностями сбыта товара. Давление на мелкую розницу отражается на них. 

Третье. Государство поощряет строительство крупных торговых центров, каналов сбыта импорта и подавляет мелкую розницу. Открытие нового торгового центра ничего не дает для расширения каналов сбыта для малого и среднего производственного бизнеса в России. 

Четвертое. Как бы я тезисно, у мелкого производителя очень мало каналов сбыта и возможности сбыта постоянно сужаются. 

Вот это исследование 2011 года. Сейчас в 2014 году все проблемы малого производителя еще актуальнее стали, особенно в Москве, когда нестационарные торговые объекты уничтожены на 70-80 процентов, мелкорозничные и мелкооптовые овощные рынки закрыты. Этим летом, как следствие, я как специалист в области выращивания картофеля, отслеживаю цены на картофель. В Москве в 2013 году наценка на картофель от 100 процентов до 450 процентов. 

Я имела вот такой горький опыт торговли на рынках, цена за место с ограничением по ассортименту. Это исследование Владлена Максимова на моей практике проверенное. По ассортименту от 1000 рублей до 2000 рублей в день за два погонных метра. Чтобы продавать пять овощных позиций
основных: картофель, морковь, свекла, капуста, лук репчатый, надо заплатить 1000-1200 рублей. Чтобы продавать фрукты, надо заплатить за место ещё дороже, чем за продажу овощей. За торговлю зеленью отдельная плата, за торговлю квашениями, солениями - тоже плати отдельно. То есть за торговлю всем ассортиментом, который вот у меня имеется в киоске, на рынке надо заплатить 7-10 тысяч рублей в день и поставить, где у меня стоит один продавец, четыре-пять продавца, которым тоже надо платить заработную плату. 

Чтобы производить продукцию и не иметь возможности продавать, сами понимаете, нелепо вообще производить. Вот благодаря реформированию рынка нестационарной мелкой розничной торговли и уничтожению моих непосредственно шести киосков, полностью моего сбыта, мое хозяйство сейчас просто вот слово "стагнация". У меня нет ни одного человека, я всё закрыла, трактора стоят, кредит тикает, я пролонгирую кредит. Спрашивается: кому от действия чиновников стало лучше? Сельскому хозяйству, моим покупателям? Я иду, а меня спрашивают: "Когда будешь торговать овощами и фруктами?"

Поэтому я прошу вот в 381-ФЗ внести такую поправочку, что мелким сельхозтоваропроизводителям с приставкой "отечественный" сельхозтоваропроизводитель, с мелкими, заключались договора на размещение без проведение аукциона по преференциям. Заключаются с инвалидами, хорошо. Но самый большой инвалид в нашей стране - это сельское хозяйство. Поля зарастают лесами и сорняками. 

И поэтому я прошу вот именно на проблему сбыта сельхозпродукции обратить очень большое внимание, поскольку молодёжь, которая пришла, особенно в органы власти, она вообще не понимает, откуда хлеб берется, и картошка как растет и сколько труда за этим стоит. 
Председательствующий. Надежда Васильевна, спасибо большое. Давайте регламент соблюдать, конечно. (Аплодисменты.) Это наша боль.

Я прокомментирую ваше выступление немножко. Помимо того, что я вхожу в общественный экспертный совет в комиссию по малому бизнесу, я также ещё, и вот моя коллега Татьяна Павловна Кохидзе, она вошла ещё и в комиссию по, сельскохозяйственный, короче говоря, комитет. Извините, я уже... за тавтологию за такую.

О чем речь? Во-первых, я уже проговорила, да, что в тех поправках, которые сейчас внесены, в них нет социальной направленности, то есть нет конкретно, кому будут предоставляться нестационарные объекты без аукционов, на безконкурсной основе. И мы об этом говорим. И в том числе и о сельхозпроизводителях и о мелких фермерах.

Плюс ко всему на секции общественной экспертной по сельхозпроизводителям и по сельскому хозяйству проговаривалось то, что на данный момент госпрограмма по сельскому хозяйству, она будет перерабатываться, она полностью устарела. И, если у вас есть такое желание, я могу вас законтактировать с этим общественно-экспертным советом, чтобы вы приняли тоже участие в этих мероприятиях для высказывания своей позиции. 

Далее у нас Игорь Ларионов. Пожалуйста, микрофон включайте, идет запись.   
Ларионов И. Игорь Ларионов, я представляю предпринимателей метрополитена, нестационарную торговлю.

На сегодняшний день, наверное, вся Москва уже знает о наших проблемах, о том, что метрополитен поднял нам стоимость оплаты разрешений до 20 тысяч рублей за квадратный метр. Я знаю, что здесь идет речь сейчас о законодательных каких-то решениях. Проблема в том, что у нас уже существует график закрытия объектов в метрополитене и в течение этого года большинство объектов будет закрыто. Если мы сейчас будем решать законодательные какие-то моменты, нас просто не станет, мы последний оплот в Москве малого бизнеса, именно мелкорозничной торговли. 

Поэтому я хотел бы предложить добиться моратория на закрытие торговых объектов в метро и на дальнейшее повышение арендной платы, потому что люди разоряются. У меня всё.
Председательствующий. Спасибо большое.

Вы знаете, я вас должна огорчить. Вот всё, что на протяжении двух с половиной лет я вижу, как это всё закрывалось, и все наши призывы к мораторию и к остановке всей это процедуры, она не привели ни к чему.

И почему я в своём выступлении несколько раз подчёркивала, да, о том, что все эти законы были прописаны ранее, тогда, когда мы все с вами, уважаемые коллеги, стояли и работали, и в том числе за прилавком самостоятельно, и в том числе на производствах своих самостоятельно. 

И поэтому мы сейчас как раз пожинаем те плоды своего абсолютного гражданского отсутствия в тех процесса. Понимаете, вот на данный момент никакие ни выходы на улицу нас не спасут вот в этой процедуре, которая сейчас запущена этого государственного катка, никакие письма, никакие депутатские запросы. Это просто я как по опыту.

То, что происходило с рынками со всеми на территории Москвы, Московской области и не только Московской области, в Краснодаре, в Липецке, в Воронеже. Я просто все города, наверное, Российской Федерации могу перечислить, где не смогли ничего сделать. Понимаете?

На данный момент я разделю то, о чём мы сейчас говорим. Да, то есть федеральный закон, чтобы вы понимали, которые регламентирует определённые какие-то этапы.

У нас на данный момент до, кроме того, что вот в пункте 10 статьи 6 написано, что нестационарные объекты, размещённые в схеме, схеме должна сохраниться на тот момент, когда был выпущен закон. Дальше всё отдано на откуп субъектам Федерации.

И мы сейчас говорим о том, что нужно забрать права субъекта и ограничить их в действиях, потому что на уровне субъектов дальше включается исполнительная власть, и делает то, что хочет, в рамках в тех, которые пролоббированы, в основном, крупными компаниями.

Мы все сейчас говорим о том, что покупательская способность снижена. И, естественно, крупным торговым компаниям, сетям, им интересно, хотя бы, таким образом, но забрать часть своих покупателей. Они это лоббируют и откровенно лоббируют. Понимаете?

Поэтому я не знаю рычага или кнопки, на которую бы мы сейчас нажали и остановили вот этот снос в метрополитене. Я вам честно хочу признаться, я не хочу вам врать и говорить, что мы что-то можем сделать.

Далее, кто? Ирочка, сядь, пожалуйста, к микрофону.
Плеханова И. Плеханова Ирина - руководитель предприятия, пострадавшая от многочисленных сносов, соответственно, моё предприятие сейчас банкротство, и 20 миллионов рублей, я вообще, в принципе, банкрот по жизни как человек, благодаря правительству Москвы.

Я представляю здесь группу предпринимателей, которые уже много лет, можно сказать, уже много лет, Оля хорошо знает, мы боремся, пытаемся внести свою лепту, соответственно, в формирование законодательной базы и боремся с не совсем законными актами субъектов Федерации, в частности, правительства Москвы.

И в качестве наших предложений мы предлагаем следующее. Масло масляное, извините, пожалуйста. Ограничить права субъектов Федерации в рамках 381-ФЗ.

То есть вот как раз то, что говорила Ольга. Очень много и очень расплывчато в 381-м законе сказано о правах субъектов. И, собственно говоря, субъект Федерации где-то так читает и трактует 381-й закон, а где-то по-другому совсем читает и трактует 381-й закон.

Если в Питере, в Кирове и Саратове чётко прокуратура указало, что по 381-му закону нужно трактовать, что при формировании схемы действующие предприятия обязательным порядком вносятся в схему размещения, то в субъекте Федерации таком как Москва они считают, что, если объект стоит, то он должен стоять только до момента окончания договора аренды, и необязательно он должен быть включен в схему размещения объектов, нестационарных торговых объектов, соответственно.

Но это один из примеров. Там многочисленное множество примеров. 
И я считаю, что нужно законодательно в рамках 381-го закона подумать, как это сделать - ограничить вот эти вот безграничные права, я считаю, субъектов Федерации.
Председательствующий. Я хочу ещё здесь тоже подчеркнуть, скажем так, муниципальные образования, то есть данные 525-м постановлением правительства Москвы, я не знаю, как эти постановления, под какими номерами они в других субъектах, но на данный момент важность и главенство, всё-таки это совет депутатов в муниципальных образованиях, которые формируют схему нестационарной торговли уже на территориях районов и на территориях округов.

Я уже говорила о том, что я... (Ира, извините, пожалуйста, просто регламент, у нас очень много выступающих.) Я уже говорила о том, что на уровне муниципальных образований на данный момент формирования этой схемы оно происходит таким образом, то есть предприниматель приходит, подаёт свою заявку на то место, где бы он хотел осуществлять предпринимательскую деятельность и выходит на совет депутатов. И уже совет депутат решает, может ли там располагаться этот объект, далее уже эта схема предпринимателям известна.

Где здесь подвох? Вот, допустим, я - депутат в поселении Марушкинское, в Новой Москве, ко мне ни один предприниматель не обратился, хотя я веду приём не один раз в месяц, а четыре раза в месяц, каждый четверг и все прекрасно знают, что с 16 до 18 часов я нахожусь в здании администрации, либо в своём приёмном кабинете, ни один предприниматель не обратился.

Более того, я даже самостоятельно звонила по телефону предпринимателям и предлагала, собственно, подключиться к торговому процессу на территории Новой Москвы, но эти территории не совсем интересны, хотя я бы ваше внимание обратила всё-таки, потому что развитие Москвы идёт в ту сторону и административно-хозяйственные комплексы, которые будут выстроены в ближайшее время в "Коммунарке", и логистические огромные центры, которые будут выстроены в поселении Рязанском, 400 гектаров выделено на строительство огромного кластера для осуществления торговли у сельхозпроизводителей и 30 гектаров - поселение Марушкинское - это "Экспо", около Большого Покровского.

Я просто прошу предпринимательское сообщество обратить на это внимание, потому что всё-таки в центральных округах это проделать гораздо сложнее, и поддерживать связь с муниципальными депутатами, поскольку всё-таки через них мы отладили хоть какой-то алгоритм получения этих новых нестационарных объектов.

Дальше. Кто ещё по нестационарке?
Плеханова И. Оля, можно я ещё, всё-таки, у меня пять пунктов, я очень коротко, потому что у нас чётко сформулированные предложения по внесению законодательных каких-то инициатив.

Ещё мы предлагаем чётко прописать критерии формирования схем размещения нестационарных объектов, чётко прописать, и не так, что четыре объекта стоят, два - выкидывают, два - оставляют. На каком основании, никто это не может ни законодательно, ни так объяснить.

Третье. Ввести законодательный запрет, я не знаю, каким образом это сделать, на попытку некоторыми субъектами Федерации сформировать законодательные акты, в которых..., принять законодательные акты, в которых они пытаются поставить свои нестационарные объекты для того, чтобы впоследствии сдавать их в аренду предпринимателям.

Мы считаем, что это идёт в разрез вообще с 381-м законом, это идёт вразрез с 135-м законом. Мне кажется, что здесь нужно и ФАСу подключиться, я не видела здесь представителей ФАС, они очень активно раздают преференции с префектами наравне, но здесь почему-то никого из ФАСа нет, насколько я понимаю.

Потом. Хотелось бы подключить к нам (четвёртое) Минэкономразвития и их мнение о специализации объекта, потому что по меньшей мере странно: одна специализация объекта - продукты питания и вот тут же рядом другая специализация объекта - молоко, отдельно - рыба, отдельно там ещё что-то, хлеб, допустим. 

Мы считаем, что при таком подходе вообще всегда, всегда и везде, и во всём мире рынок диктует, когда, чем и где торговать. У нас, к сожалению, только администрация диктует, когда и чем. Причём, решают где и чем торговать всегда люди, которые очень далеки от торговли и, соответственно, это просто убыточные места торговые.

Потом. Нужно проработать механизм по 381-му закону, чтобы люди, которые выиграли аукционы, могли пролонгировать, добросовестные предприниматели, которые простояли три года, вложили свои огромные деньги в этот объект - в благоустройство площадки, но по каким-то причинам, может быть, эти деньги свои не вернули. Чтобы они имели право на пролонгацию этих договоров. Если не имеют права на пролонгацию, то хотя бы увеличение сроков договоров. Потому что три года - реально это очень мало, для того чтобы хоть как-то отбить вложения, достаточно большие для малого предприятия, и в одно место торговое. 

Шестое. Привести в соответствие с законодательством гражданским, в первую очередь с ГК РФ, форму договора, по которой предполагается выделение мест для размещения объектов НТО. Эта форма договора не соответствует вообще ничему, то есть там есть только обязанности предпринимателя, и есть только права у префектуры соответственно. То есть, никаких обязанностей у префектуры нет, и никаких прав у предпринимателя нет. Это первое. 

Второе. Она не соответствует абсолютно земельному законодательству, земельному закону. Там не проводится межевание границ. Я буквально сама недавно выиграла суд, где префектура считала, что я должна стоять там. Я всё-таки доказала, что я могу стоять, где мне хочется в рамках адресного ориентира. И это вступившее в силу решение суда. 

То есть этот договор, он не предполагает конкретного места размещения объекта. Хотя по договору это выделение места размещения для торговли, скажем так. 

Всё, Олечка. Я очень коротко. Вот все основные наши законодательные инициативы.
Председательствующий. Ира, я вот подчёркивала... Да? Когда ты сказала, я тебе подчеркнула о том, что мы не можем в рамках федерального закона регламентировать и регулировать схему. 
Плеханова И. Мы в рамках поправки, именно поправки. Предложить критерии.  
Председательствующий. Нет. Поправка - это то, что вносится. 
Плеханова И. Оля, я предлагаю какие-то чёткие критерии разработать. Дело в том, что критериев нет по сей день в Москве, и это все знают. Перед тем как принимать 26-е постановление, должны были быть разработаны критерии, чтобы люди понимали, где его оставят, а где - нет. 

Притом я хочу возразить насчёт муниципальных депутатов. К сожалению, очень много таких примеров, когда предприниматели, хоть и обращаются, но если они каким-то образом не устраивают администрацию, приходит глава управы, приходит замглавы управы по потребительскому рынку и просит не согласовывать, и этот объект не согласовывают. И таких примеров очень много. 

Спасибо. Извините... Спасибо за ваше внимание. 
Председательствующий. Спасибо. 

Так, дальше. Ещё кто-то по НТО...

Чекмазов Дмитрий, муниципальный депутат (район Печатники).
Чекмазов Д. Доброго всем времени суток! 

По НТО. Потому что я не хочу сейчас говорить про рынки, потому что эта тема не совсем моя, не совсем близкая. Я вам буду говорить про нестационарные объекты, которые находятся отдельно, просто отдельно стоящими зданиями. 

Вот Ирина высказалась. Почему я могу сказать, многие...? Москва - это ещё далеко не вся Россия, но по ситуации в Москве. Почему многие объекты были снесены? Я лично сам это поддерживал. Потому что для многих не секрет, что данные торговые точки принадлежали выходцам из ближнего зарубежья и, как мы их иногда называем... Весь ассортимент там был  - выпить, покурить, закусить. Там были жуткие нарушения торговых норм и правил, и до сих пор они остаются. Торговля в неустановленное время неустановленной продукцией, вплоть до фальсифицированной. И до сих пор. Мы их будем сносить. Сносили, и будем сносить такие нестационарные объекты. 

Но согласно существующим договорённостям (я не могу сейчас представить вам документы, потому что это на уровне устных соглашений) никто не отменял торговые нормы и так называемые магазины шаговой доступности. На месте, которое будет освобождаться от недобросовестных предпринимателей, мы будем рассматривать... Но опять же по ассортименту, что там необходимо поставить, для того чтобы нужды жителей были удовлетворены в лучшем смысле, как это есть. Потому что...

Да, на сегодняшний день существуют нормы в Департаменте торговли Правительства Москвы, даже о минимальном количестве торговых площадей на определённое количество жителей, и эти программы разрабатываются не без участия депутатов. Поэтому мы такие программы сейчас сами готовим, и когда определимся, что нужно и как, естественно, эти программы будут реализованы. Я надеюсь, что у нас лично в районе это будет сделано достаточно в упрощённой форме, потому что есть хорошие взаимоотношения между администрацией управы района и депутатами. 

А насчёт фермерства... Потому что есть ещё такая сейчас форма торговли, как ярмарки выходного дня. 
Из зала. Там полностью... О чём вы говорите?
Чекмазов Д. Так вопрос... Так вот, правильно Ольга сказала, обращайтесь к депутатам. 
Из зала. (Не слышно.)
Чекмазов Д. Обращайтесь к депутатам. За свой район я говорю, что я помогу всем, чем могу. 
И по коллегам, которые есть, с кем у нас близкие отношения товарищеские. Могу назвать нескольких таких. Обращайтесь. 


. А можно малый бизнес будет сам определять? Где ему торговать выгодно, там он и будет торговать. Ярмарка выходного дня - это пародия на торговлю. 


. Я можно прокомментирую здесь по поводу ярмарки выходного дня? Я тоже абсолютно категорично против них. Я считаю, что это возврат в 90-е и, когда одним законом нам говорят 271-м, выходите. Входите, вернее, в капитальные сооружения. Нам выставляют счета нереальные за аренду этих сооружений. Нам препятствуют всячески как только можно для того, чтобы там свободно осуществлять торговлю, которую ещё никто не отменял. У нас приказ Ельцина ещё какого-то года о свободе торговли и вот эти ярмарки выходного дня, там достаточно серьёзная коррупционная схема и я, например, выступаю категорично против. У нас они, например, на территории новой Москвы они абсолютно не сработали. Приезжали предприниматели с таким ценником нереальным на помидоры и огурцы, и какие-то сгнившие продукты выставляли, что мы сразу же просто её ликвидировали. Добропорядочных предпринимателей я на этой ярмарке не увидела. 

Слово предоставляется Татьяне Павловне Кохидзе, председателю Московского регионального отделения Социал-демократического союза женщин России. 
Кохидзе Т.П. Добрый день, коллеги. Прекрасно идёт сегодня работа. Конечно, очень много вопросов и самое главное те, которые мне хотелось просто в своей ремарке внести и обратить ваше внимание, у меня есть. Это первый момент касательно неоднократно прозвучавшей фразы. Многие очень, практически все справедливые в адрес работы муниципальных депутатов. Априори, да, и единичных. Скажем, хоть что-то можно помочь решить, но времена меняются и третий избирательный цикл... Я занимаюсь именно выборами, выборами на уровне муниципальных депутатов и у нас есть неплохие результаты, но этого очень мало. Тем не менее действительно всё это изменилось, действительно меняется, меняется и представитель администрации. Приходят действительно более молодые и не те, которые сидят с 90-го махрового года и уже не знают, что им продать и где бы кого придавить. Но самое главное я хотела сейчас сказать касательно вот этих рынков безобразных выходного дня со спекулятивными дикими ценами. Отсутствие, присутствие наших производителей, которые тут же на этих же землях что-то производят и не могут реализовать. Огромная коррупционная схема, но опять же все эти площади, все эти разрешения в конечном итоге глобально один человек на Москве не распределяет. Это спущено на уровень муниципалитетов и почему я и обращаю внимание ваше на более активную политическую позицию, так как я ещё представляю партию "СПРАВЕДЛИВАЯ РОССИЯ" и являюсь членом Совета, но не о рекламе разговор. А разговор о том, что я вот смотрю, настрадавшиеся очень, обладающие огромным опытом непосредственно жизненным и люди, которые... Я понимаю, в метро ... Беседин никогда не отдаст вам ни сантиметра. У него свои планы на это дело и метро - это отдельный город в городе, то есть под ним. Но дело в том, что действительно большие площади новой Москвы и старая Москва, конечно, но Москва - это ещё не вся страна. Мы находимся в здании Государственной Думы. Это федеральная тема и поэтому, конечно, давайте думать вместе как нам самим себе помочь. Опыт есть и, я думаю, желание тоже. У меня всё, спасибо. 


. Кроме "СПРАВЕДЛИВОЙ РОССИИ" есть ещё и другие партии. И у нас грядут выборы в Московскую (государственную) Думу. Я думаю, что нужно сделать правильный выбор и, собственно, привлекаю всех, прошу всех активизироваться в этих процессах. Потому что далее будет это всё зависеть ещё на пять лет. В будущем наша с вами обстановка в городе и не только в качестве нас как предпринимателей, но и как граждан. Воробьёва Виктория Александровна, руководитель направления "Медтек". 


. У меня такой вопрос, допустим, по Пенсионному фонду, чтобы те программы, которые нам составляют покупать и устанавливать, чтобы ответственность за них несли именно те, кто, ну, кто нам их продает. Потому что, вот, допустим, мы начинаем сдавать отчеты, они нам говорят: не прошел ваш электронный вариант, приносите, но штрафы уже при этом начисляются. То есть вот такое значит предложение. Кто ставит эти программы, тот и отвечает. Потому что мы их покупаем и потом же мы платим штрафы, оплачиваем обслуживание этой программы. Это первое. 

Дальше. По рекламе. 


. Сдача отчетности в электронном виде, да? 


. Да, да. Ну, потому что уже все на нее переходят. Но сам Пенсионный фонд, у них нет, ни сотрудников, ни специалистов. Мы тратим время, вот они к нам приезжают, да, допустим, начинают разбираться, но деньги, извините, уже вложены опять же, мы же их не рисуем. Мы не берем кредитов, у нас свое производство, и мы работаем с сарафаном как бы. 

И вот еще хотелось бы такое, что если вот, допустим, организация как-то себя проявила, если нет нареканий, нет ничего, то какие-то льготы по рекламе. Потому что если мы закупаем оборудование современное и разрабатываем какие-то стандарты. Опять же здесь вот говорили, по госзакупкам, но мы же знаем, как это происходит, да, например, кто-то ставит какие-то цены минимальные, проходят эти контракты и всё. И потом не находят этих людей, приходят, допустим, к нам опять, мы начинаем переделывать и компания платит второй раз уже нам. То есть, если выиграли, ну, кто-то там, выиграл этот тендер, да, то пусть он несет ответственность за это. То есть как-то вот так решить именно на федеральном уровне. Да, если вы участвуете в госзакупках, то отвечайте за свой результат. 
Председательствующий. У вас всё?


. Да, всё. 
Председательствующий. Да, спасибо большое. 

Михаил Козлов.
Козлов М. Коллеги, спасибо. Я хочу поднять достаточно такой интересный вопрос, который сегодня скользь уже коллеги озвучивали, это вопрос осведомленности предпринимателей, в частности малых предпринимателей о существующих для них мерах поддержки, даже в рамках сегодняшней рабочей группы мы услышали о том, что не все знают об этом. Соответственно, для меня пока сложно представить, каким образом это можно облегчить и законодательную форму. Однако очень важный момент, даже Ольга Валентиновна нам сегодня говорила о том, что она ведет прием, но предприниматели не приходят. И у меня есть предположение, что вероятнее всего, это в связи с тем, что они не осведомлены о том, что они могут прийти со своим вопросом, решить его. То есть необходимо принять какие-то совместные меры о повышении осведомленности начинающих или молодых предпринимателей о мерах поддержки для них. Спасибо. 


. Буквально в продолжение небольшая реплика. Мы недавно проводили "круглый стол" в Общественной палате Российской Федерации около месяца назад, на который был приглашен полпред президента по предпринимательству. И озвучивались вопросы, проблемы. На что он сказал интересную фразу, что вы знаете, нет, этих проблем нет, что вы озвучиваете, хотя предприниматели сидели и их озвучивали. Мы как бы задали логичный вопрос, почему? Он говорит: за год существования нашей структуры к нам не обратился ни один предприниматель. По конкретному вопросу, связанному с франчайзингом не обратился ни один предприниматель. Соответственно, они считают, что проблемы нет, соответственно, всё в России прекрасно, все работаю и всё замечательно. 
Председательствующий. ... только там, омбудсмен, я не помню его фамилию. 


. Представитель полпреда, не сам полпред. 


. (Не слышно). 


. Я извиняюсь, поправляют, представитель Титова по предпринимательству. 
Председательствующий. Коллеги, я уже говорила о том, что я была на ... у Титова, буквально две недели назад. И когда я начала говорить о франчайзинге, мне просто вот в буквальном смысле слова, Ермаков сразу же меня остановил и сказал: такой проблемы нет. Нет просто такой проблемы, нет ни одного обращения в этом плане. Я попыталась ему возразить, попыталась ему объяснить, что не с чем обращаться, потому что выставляя договор о поставке продукции под видом франчайзинга, предприниматели приходят с этим и когда им юрист разъясняет, что не с чем вам идти, вы сами виноваты, что подписали, это ваши проблемы. 

ак это всё происходит. График приёма граждан после моих просто, знаете, баталий на совете депутатов, когда я уже говорю: "Вы знаете, вот устав Марушкина, и вы обязаны прямо сейчас, если вы это не сделаете и не вывесите график, я просто буду дальше обращаться в прокуратуру на ваши действия". Но я прекрасно понимаю о том, что не все умеют пользоваться Интернетом, и плюс ещё ко всему существует такая проблема, это я по вашему поводу хотела бы прокомментировать, когда нарочно на сайте так запрячут информацию, что хоть ты хакер, но ты её не найдёшь. И вот это вот их... В основном я говорю это об исполнительной власти, вот эта их позиция, особенно если ты независимый депутат и очень активный, надавить на тебя, хотя бы так тебя ограничить от жителя, от твоего избирателя, у них очень чётко это отработано.

Конечно, очень сложно пользоваться сайтами Правительства Москвы. Очень сложно пользоваться сайтами, информацию добыть из этого всего источника, который сейчас существует в виде Интернета. То есть не любая поисковая система, вбиваешь ты там: "Я хочу получить субсидию на малый бизнес, у меня бизнес такой-то". Всё это регламентировано, к сожалению, не формой одного окна. Вот я тоже хотела бы затронуть эту как раз-таки тему, как у нас сейчас действует МФЦ. К счастью к нашему, регистрация права собственности у нас очень упрощена, и в МФЦ ты сдал документы, пришёл через 30 дней получил ты нигде не ходишь, нигде не бегаешь и не стоишь в очередях, как это раньше было в БТИ, вспомните хотя, бы даже максимум 5 лет назад, как это всё происходило.

Хотелось бы донести до правительства, не только Москвы, но и Федерации, о том, что для предпринимателя должна тоже существовать такая же структура, то есть структура одного окна. Если я хочу получить субсидию, я должна туда прийти, обратиться, меня должны проконсультировать должным образом, мне должны дать список документов, которые я должна собрать, я должна прийти, их отдать в одно окно и получить либо отказ, либо положительный результат, грубо говоря, через месяц, как это везде существует.


. Если позволите, небольшой комментарий. В случае с Правительством Москвы и с департаментом комиссаровским, здесь ситуация на самом деле довольно-таки радужная, то есть функционал весь работает, за любым вопросом, за разъяснением можно вэб-сайта с открытой формой обратиться, в течение суток, я лично это проверял, отвечают, на следующий день или через неделю перезванивают, дополнительно уточняют, полностью ли они ответили на вопрос, который у предпринимателя возник. Такая ситуация, к сожалению, далеко не везде, и, по крайней мере, в случае с Москвой основная проблема в том, что просто не все знают о том, что у них есть такая возможность - обратиться с какими-то вопросами, уточнить, могут они получить субсидию или могут ли они...
Председательствующий. Может быть, департаменту это не выгодно?

Распространение информации. Так, Антон Солопов.
Солопов А. Добрый день!

Антон Солопов, практически бизнес-филосов, предприниматель и бизнес-консультант.

Вот то, что первое сказал. Философия, я считаю, это базовый вопрос культуры. Сейчас коллеги говорили уже, образование. Всё образование для предпринимателей строится следующим образом: теоретики, который был какой-то неуспешный бизнес, они его начали, и потом ходят, преподают, как делать неуспешный бизнес.

Вторая история. Мотивация людей, которые идут в бизнес - это убежать от дяди. Не потому что я хочу что-то сделать - убежать от дяди. Сейчас уже появилось такое сленговое понятие в бизнесе "старпёры", уже не стартаперы, а старпёры. Это когда они начинают, начинают, всё бегают по этим образовательным программам куда-то. Акцент следующий - культура отсутствует целиком. Мы говорим о средствах, как туда, сюда, бухгалтерия, налоги и так далее. У нас абсолютно не культивируется самая предпринимательская категория, никто не понимает, что это такое. И предпринимательству учит, я не знаю, кто вообще. То есть вот там их нет, то есть культурологов мощных, их нет, но в то же время они есть, и я поделюсь. Я говорю не просто так про проблему, я создал инициативу, менторскую - наверное, тоже слышали такое понятие. Менторы - это те люди, которые из малого бизнеса сделали бизнес. 

Им некогда бегать, кричать, они делом занимаются. И они готовы, то есть человек, который чего-то достиг, он готов давать, он готов делиться опытом. И в этом отличие хорошего мастера, который чего-то достиг. Так вот эти люди есть. Да, есть менторы, которые достигли какого-то успеха и, которые готовы, ну, не делиться опытом, они понимают, что опытом нельзя делиться, а нужно давать пинки тем людям, которые... И в связи с этим, согласен с коллегой, вот здесь говорили, то, что многие, ну, убегают от дядей, потом все хотят в госкорпорации. То есть у всех, очень, ну, слабые все у нас. Поэтому вот эти преференции, вот эту всю балалайку вы открываете, это всё, я не знаю, для кого это, не для предпринимателей, это для тех, которые убегают от дяди и хотят нового дядю какого-то получить. Одним словом, я вот со многими компаниями, агентства молодых предпринимателей, приходишь и говоришь: ребята, давайте делать, работать с малым бизнесом, пинки им давать и так далее. 
Председательствующий. Антон, у нас, ну, не реклама вашего...


. Нет, я о другом. Я не про рекламу. Я хочу сейчас выйти...
Председательствующий. Тогда как-то сформулируйте немножко мне, я не совсем вас понимаю, что вы хотите до нас донести. Вот на законодательном уровне мы, что должны прописать, ментерство или что? 


. Не надо ничего прописывать, ни в коем случае. 
Председательствующий. Мы говорим о законодательных инициативах, да. 


. Вот рано о них говорить. Я об этом говорю, услышьте. Да, мы всё создаем, инициативы, а культуры нет. На базе чего создавать? Мы всё время бежим вперед паровоза, вообще. То есть создавать какие-то, а для кого? Нет молодых предпринимателей. Это опять профанация какая-то. Потому что об этом и речь, мы всё чего-то бежим в паровозе, как я тоже в экспертном совете в прошлый раз у вас был, Антон, давай-ка как-нибудь по-старенькому, ну, чего ты, давай в этом законопроекте, так еще что-нибудь. Ну, велком, законопроектики делаем. Для кого? Поэтому я могу, конечно, сейчас сказать, давайте я вам предложение какое-то дам. Еще раз, я предприниматель, а не человек, который там, чего-то там, делает. Культура - это культивирование новой истории. Да, сейчас нет. Ну, это важно. Это надо услышать. Да, если... Я просто хочу, чтобы вы услышали.

Второе вопрос. Если вы об этом до этого не говорили, ну, не вопрос, надо начать об этом говорить. Да, начать говорить о культуре предпринимательства, а не только о законах. То есть, если до этого, не значит, что это есть. Это вопрос земли. А что имеется в виду, я сейчас никого не рекламирую, потому что ничего нет. И я выражаю готовность менторов, готовность людей-бизнесменов неким образом создать пространство. И я понимаю, что это было бы хорошо, создать пространство совместно с властью, да, совместно с исполнительной, с законодательной. Не просто инициатива предпринимателей, мы создаем какой-то новый бизнес, именно, что менторы готовы делиться своим опытом бесплатно. Ну, я не люблю слово "бесплатно", там, бес платит, да. Бесплатно. Они готовы, а вот коммуникация важна. 
Председательствующий. Антон, спасибо большое. Вот у нас есть Мазаев Василий, к сожалению, отчество вы не написали. 
Мазаев В. Извиняюсь, отчество не написал, сегодня никому отчество не надо. Мазаев Василий, Москва "СПРАВЕДЛИВАЯ РОССИЯ". 

На таком заседании я сегодня не первый, второй раз, в прошлом году было. 

Первое, что, конечно, хочется сказать, что малое предпринимательство, конечно, никогда не будет обладать теми знаниями, которые обладают олигархи, да, им это и не надо. 

Что касается, затронул меня действительно вопрос, ярмарок выходного дня, вот который здесь товарищ поднял. Ну, если заходишь в "Ашан", свекла 7 рублей, на ярмарке 75 рублей. Извините, я там купил один раз грибы, вот эти замороженные, не знаю, где их собирали, но законсервированные с помощью керосина, я ручаюсь. Продается рыба форель, это всё, что от предпринимателей? Там нет запаха предпринимателей. В Москве. 


. В каком месте? 
Мазаев В. В шести, в семи округах я был, начиная от Красногорска и заканчивая Люблино, и в Центральном округе, и в других районах, везде товар у них один и тот же, никакой разницы нет. Абсолютно нигде. Товар везде один и тот же. 

Еще хочу сказать, вот здесь вы сказали, Ирина, значит, по вопросу давайте запретим субъектам Федерации. Давайте всё-таки как-то правильно, нет, не правильно, даже не ограничивать, вот в 94-м законе в старом, было очень хорошее понятие, единые правовые нормы для всей страны. Давайте всё-таки выводить единые правовые нормы для всей страны, а не то, что кому-то что-то ограничивать. Вводим просто новые нормы, новые понятия. 

И хочу сказать очень за культуру Антону Солопову, если вы говорите, что нам всем надо давать пинки, извините, мне вас неинтересно слушать. Вы говорите о культуре, о культуре пинков, о культуре балалаек и прочее. Вот в такую контору, как ваша, я думаю, не надо идти. Вы извините, но всё-таки здесь тоже сидят люди, многие действительно занимались предпринимательством и тащили на себе и не надо им давать пинки. А участвовать надо с помощью нормальных государственных средств. 
Председательствующий.  Здесь у нас дискуссия уже переходит    В межличностные какие-то отношения. Извините, господа. 


. Последнее по учению. Хотелось бы сказать по обучению. Естественно, чтобы желательно обучение проходило на уровне каких-то институтов, школ, которые принадлежат не исполнительным органам власти. В основном все курсы проводят исполнительные органы власти и они говорят то, что им надо говорить, а не то, что надо малому предпринимателю. 
Председательствующий. Спасибо большое. У нас здесь есть представители делегации из Екатеринбурга, из Свердловской области. Слово Борису Грибачёву. 
Грибачёв Б. Здравствуйте, уважаемые господа. Большое спасибо. Я Борис Грибачёв, президент фонда регионального развития "Перспектива". Вместе со мной представители ряда субъектов Российской Федерации, активные предприниматели, они же руководители объединения предпринимателей. 

Коллеги, нам кажется, что мы попали на серьёзный актив, где мы можем совместно разрабатывать и внедрять законы. Дело в том, что как мы с вами знаем, в каждом субъекте Российской Федерации существуют различного рода ассоциации предпринимателей и в этих ассоциациях разработаны и уже готовы, лежат на поверхности решения. Понимаете, инициативы? В своё время я издавал и продолжаю издавать деловые издания. Этих инициатив у нас достаточно. Будет здорово, если мы, каждый участник этого заседания, возьмём на себя обязательства к следующему заседанию, если нас пригласят учредители, устроители этого совета, подготовить реальные предложения. Давайте, к делу пора уже переходить, потому что пиар своих компаний - это очень здорово, но это очень дорого нам его слушать здесь. За это нам надо платить, между прочим. 
Председательствующий. Спасибо большое, Борис.  Электронная почта, деловые люди. То, что было указано на фейсбуке при регистрации на это мероприятие, на эту почту мы собираем все инициативы и я, наверное, потом уже в заключение скажу по поводу формирования комиссий. Мы давайте как-то в электронном виде это всё проведём, то есть в формате интернет-общения. И я так думаю, что давайте как-то обозначим по срокам. Я считаю, что раз в месяц проведение комиссии и раз в квартал сбор открытого расширенного заседания общественного экспертного совета, я думаю, это нормально будет по времени. 


. Мы поддерживаем. Если мы будем собираться раз в квартал, мы берём на себя обязательства внесения до десяти инициатив упакованных официально. Спасибо. 
Председательствующий. Осталось ещё две визиточки. Евгений Луконин и семь минут всего. 12 минут у нас, господа. 
Луконин Е. Здравствуйте. Некоммерческое партнёрство, московский бизнес-альянс. Меня зовут Евгений Луконин. Я не буду рекламировать. Если кто-то захочет, поделюсь потом контактами. 

По 381-у закону. Что, прежде всего, стоит отметить с нашим опытом. ИП (индивидуальные предприниматели), их ответственность идёт перед клиентами, перед партнёрами всем своим имуществом. Прежде всего, стоит заметить, что любая организация, которая сформирована со своим уставным капиталом, скинулись пять человек по 3 тысячи рублей, сформировали там какой-то минимальный капитал, пообещали услуг и исчезли. Обещали какой-то товар, услуги и исчезли. Что происходит с индивидуальным предпринимателем? Он должен отвечать за свой товар, за свой продукт, за свои услуги всем своим имуществом. Моё предложение сводится к тому, что нужно каким-то образом ограничивать ответственность индивидуального предпринимателя по бизнесу. Это первое. 

По поводу индивидуальных предпринимателей. Я лично столкнулся со сложностью ведения бизнеса семейного. О чём я конкретно хочу сказать? У меня ИП зарегистрировано на жену. Мало того, что я готовлю каждые три года доверенности на себя как представителя жены. Я, получается, в трудовой уже не сотрудник. То есть формально я не сотрудник, потому что если я буду сотрудником, я буду платить, точнее, жена будет платить за меня дополнительные налоги. Но это всё наше, это общий наш бизнес. А моё второе предложение сводится к тому, что индивидуальный предприниматель, он может быть не только одним физическим лицом, но и муж с женой. То есть это семья,    и платить отдельно налоги за сотрудников, которые нанимаются, это не совсем корректно. Мы платим свои налоги как индивидуальный предприниматель один, а работаем вместе.

Что касается франчайзинга. Я трудился в этом направлении и знаю, представляю ситуацию изнутри. Прежде всего, стоит ограничивать именно возможность заявления о продаже франшизы, именно продавца франчайзинга, ограничивать его какими-то результатами, а именно положительной динамикой бизнеса, хотя бы 3-5 лет. Чтобы не получалось таким образом, что человек просто зарегистрировал какую-то идею, он её не то что не может продавать, у него нет ни зарегистрированных товарных знаков, он не представляет, как передавать в пользование собственностью этих товарных знаков, брендов и вообще возможностей. Тем не менее он уже продаёт франшизы даже на выставке франчайзинга, на выставках, то есть официальных мероприятиях, где присутствуют и крупные банки государственные, где присутствуют и структуры власти, представители властей, там есть компании, которые ещё даже ну только что юрлицо организовали, нарисовали один плакат, и они уже продают свои франшизы. Это категорически неправильно. Ну хорошо, пусть продают.

По поводу фермерского хозяйства, которое было сегодня затронуто. Я не представляю, как это реализовать на сегодняшний день на практике, но в крупных молах продаются продукты, я говорю их собственного опыта, те, которые не всегда по запаху или по цвету, по виду напоминают настоящие продукты, которые мы ели в деревнях или где-то ещё, где они выращены собственным трудом. Фермерам можно подумать о каких-то объединениях, которые будут сотрудничать с крупными молами, и на уровне поддержки государства заходить туда со своим товаром по приемлемым ценам.

У меня всё, спасибо вам.
Председательствующий. У меня осталась ещё одна визитка. Павленков Юрий Викторович.
Павленков Ю.В. Да, спасибо, спасибо за то, что досталось и осталось времени немножко. У меня ... выступление будет.

Я немножко выхожу из контекста основных выступлений, потому что у меня ниша отраслевая такая тяжёлая - сфера управления городского хозяйства. Мы с вами вчера говорили по телефону об этом. И мы находимся, и там тоже работает малый и средний бизнес, который вам приносит очень много неудобств в системе жилищного обслуживания и управления. И вот мы сегодня находимся, Минэконом убежал, депутаты убежали, но увернуться не удастся, я принёс им материалы и разошлю их. У меня ... совершенно выступление, потому что мы сегодня обсуждаем законопроект "О лицензировании деятельности в сфере управления многоквартирными домами". И этот законопроект, он ввёл в ступор систему отраслевого малого, среднего предпринимательства по стране, и мы сегодня стоим на гране полного разгрома малого и среднего предпринимательства в нашей нише, хотя и, в общем-то, попытки по монополизации этих рынков жилищных услуг, жилищных, подчёркиваю, услуг, он предпринимается уже в течение двух-трёх лет устойчиво и по всем регионам, и опять же застрельщиком в этом смысле выступил город Москва. Сергей Семёнович после Юрия Михайловича начал этот разгром, и сегодня через систему ГБУизации жилищного управления в масштабах районов Москвы происходит вот этот процесс. Да, конечно, мы претензий не мало имели и к малым предприятиям, работавшим в сфере городского хозяйства и муниципального управления, но, конечно же, вот таким способом попирать все базовые конституционные принципы так называемого рыночного государства - это, конечно, нам немножко вообще непонятно.

Я бы хотел... Обсуждать этот законопроект бессмысленно, потому что на это потребуется отдельно совещание двух-трёхчасовое, и там надо препарировать проблемы очень подробно, начиная от, как я уже сказал, конституционных основ, и заканчивая интересами непосредственно так называемой свободы экономической деятельности в нашей стране и свободы выражения. Там есть претензии к обмену межрегиональному рынков, там есть претензии по ограничению нас как собственников в правах владения и пользования, распоряжения этим имуществом, потому что через свободу выбора экономического субъекта, управляющего нашим объектом, и ограничение его скрыты очень большие риски и угрозы не только для малого и среднего предпринимательства, но и для нас как владельцев жилой многоквартирной недвижимости.

Что из предложений. Из предложений я сам являюсь уже четыре года или пять лет членом, слово такое, членом общественного экспертного совета при Минрегионразвития, который был создан в 2009 году сразу после "паники на Титанике" - кризиса очередного. И там он собирался несколько раз, и в рамках этих отраслевых ведомств, в каждом из которых функционирует, действует малое и среднее предпринимательство, были великолепные программы, ведомственные целевые программы управления малым, среднем, при поддержке малого, среднего предпринимательства в каждой из этих отраслей. Я считаю, что масса отраслей, да все отрасли экономической деятельности, они имеют свои особенности, свою специфику. И если сегодня я вот просидел и уважительно прослушал, конечно, малый торговый бизнес, то у вас свои особенности, у нас в системе управления городского муниципального хозяйства свои особенности, у промышленников свои, у сельскохозяйственников, у уважаемой Надежды другие, свои особенности. Поэтому, конечно же, в рамках ведомств, это сегодня хотелось адресовать господину, как он, известный экономист, у него через каждое слово "как бы" было, "как бы поддерживаем бизнес". Минэк, Минэк. Это, видимо, да, вот он из управления госпожи Ларионовой. Понятно. Поэтому у него "как бы" было поддерживаем бизнес через каждые два слова, поэтому вот как бы мы и живём. Эти отраслевые, ведомственные программы развития предпринимательства, в каждой из них были успешно угроблены в прошлом году, их срок истёк трёхлетний, на смену им ничего не пришло, и даже замысла нет. Как уже сказал уважаемый депутат, 100 миллиардов у Медведева для малого бизнеса на всю страну не нашлось позавчера, и они опять полумерами, каким-то гарантийным фондом пытаются как бы замаслить назревшую, колоссальную проблему назревшую малого и среднего бизнеса, который, по сути говоря, выполняет колоссальную социальную роль занятости населения.

Вот в таком системном, большом, серьёзном контексте нам нужно с вами ставить проблемы, и спасибо "СПРАВЕДЛИВОЙ РОССИИ" за такую готовность и способность хотя бы в таких фрагментарных вещах, начиная от малого бизнеса, с торгового, консолидировать. Но, мне кажется, что уже сегодня этого не вполне достаточно. И, конечно, не знаю, я даже, что из предложений с точки зрения консолидации могло бы прозвучать. Надо на межфракционные какие-то вещи выходить. Потому что одним нам не по силу, "СПРАВЕДЛИВОЙ РОССИИ" не потянуть. И надо, конечно, подключать и "Деловую Россию", которая аффилирована, мы знаем с вами, с Народным Фронтом, и с большими, серьёзными такими решениями. Вот, кстати говоря, и маршрутные карты, поотраслевые маршрутные карты, одну из которых как инструмент развития блестяще выполнили Россреестром, оптимизация процедур государственной регистрации объектов имущества и внесение там. Там шикарная подвижка прошла, мы там с 68 места поднялись за два года на, по-моему, 28-е. То есть прорыв совершили сумасшедший с точки зрения упрощения регистрации внесения объектов недвижимого имущества в ГКН сначала, а потом ЕГРП. Поэтому вот такую надо маршрутную карту,я отраслевую карту сегодня, свою отраслевую развития малого, среднего предпринимательства в системе городского и муниципального хозяйства предложил, вношу здесь аларм по закону "О лицензировании", прошу помочь включиться. Мы его не должны пропустить, как в своё время не пропустили законопроект о ... сферы управления многоквартирными домами в той драконовской, совершенно чудовищной форме, слава Богу. И также мы не должны позволить пропустить вот этот закон "О лицензировании деятельности", в отдельной взятой нише экономической деятельности. Это катастрофа будет полная. Спасибо.
Председательствующий. Я что могу только предложить. Давайте рабочую встречу проведём с депутатами совместно по этому вопросу. Я предложу просто Андрею Дмитриевичу, Ивану Дмитриевичу по этому пункту в рабочем порядке как-то это обсудить. 

А потом уже отдельно выделить эту тему для какой-то комиссии, то есть для создания рабочей группы по этому направлению. Потому что для меня на данный момент, да, мы с вами вчера обсуждали, это, ну, не моя сфера, я не могу быть, к сожалению, там, или, к счастью, не знаю, уж экспертом во всех областях, для меня эти вещи все новы. Я думаю, что стоит просто в рабочем порядке с депутатами обсудить это. 

Ну, что ж, коллеги, мы заканчиваем. У кого-то еще есть? Да, буквально минуту, хорошо? Потому что время. 
Мельников И. Да, здравствуйте! Меня зовут Иван Мельников, я юрист, я эксперт уполномоченного при президенте по защите прав предпринимательства в Российской Федерации. 

И я хотел бы обратить внимание на очень важный момент о том, что в федеральном законе "Об уполномоченном" для всех тех предпринимателей, у которых существует проблема, а проблема серьезная о приостановлении нормативных правовых актов, которые, как и считают, они действительно ограничивают деятельность предпринимателей, которые грозят банкротством, в том числе  предпринимателям Метрополитена, да, и так далее в принципе. Я думаю, что может быть решение вашего вопроса. Почитайте федеральный закон, пятый пункт о том, что решение уполномоченного, он может приостанавливать вот такие вот нормативно-правовые акты. И сделайте коллективное обращение к Борису Юрьевичу в данном случае. 
Председательствующий. Ой, вы знаете, у нас уже, по-моему, там, их миллионы у Бориса Юрьевича этих обращений. Результата нет. 
Мельников И. Но надо лоббировать. Надо лоббировать. Надо идти как бы до конца, надо присутствовать. Если существует проблема, да, то ее надо решать, особенно в таких случаях. 
Председательствующий. Нет, решать надо, никто не говорит, извините, там, вы страус и опускайте голову в песок. Никто не говорит о том, что бороться не нужно или не нужно предпринимать какие-то шаги. Я просто все инструменты с коллегой, с Метрополитена подтвердит и вот здесь сидит Михаил Францевич Мандалян, который занимается конкретно подземными пешеходными переходами, торговли в этих объектах. То есть все эти инструменты, и в том числе обращение к омбудсмену, все были. Даже лично передавали. Даже лично передавали и от сообществ, и от общественных организаций, от Московской Торгово-промышленной палаты, от депутатов Государственной Думы, от депутатов Мосгордумы. Проще сказать, где мы не были, чем где мы были. Поэтому...
Мельников И. Именно с просьбой приостановить данный нормативный акт. 
Председательствующий. И мораторий, об этом мы говорим, я, по-моему, если я не ошибусь, третий год, с 2011 года. Поэтому, по-моему, четвертый уже. 
Мельников И. И результата нет, да? Ну, надо продолжать, надо придавать огласке. Понимаете, ну, здесь...
Председательствующий. Вы знаете, на счет огласки, давайте мы не будем заканчивать на такой печальной ноте, да. 

Коллеги, еще у кого-то, буквально просто по слову. Представляйтесь. 
Деныкин С. Здравствуйте! Сергей Деныкин, компания "оптовая торговля продуктами питания". 

Кратенько, буквально на полминутки вопрос информационного обеспечения бизнеса. Многие из моих знакомых начинали бизнес, буквально в потемках и в течение года, теряя деньги, закрывали, искали новые возможности для бизнеса. И так на третий, четвертый раз только находили тот бизнес, который имеет действительно потенциал, и который развивался в уже какие-то серьезные организации. 

Вопрос. Соответственно, для бизнесменов, молодых предпринимателей не хватает несколько важных показателей. 

Один из них - это рентабельность по выбранному виду бизнеса. Возможно, эта рентабельность ниже процентного займа банковского и поэтому им не стоит, даже начинать им заниматься. 

Второй момент. Это средний оборот предприятий. Для того чтобы понять, какой потенциал, соответственно, бизнеса.

И количество предприятий в регионе, для оценки уровня конкуренции. Потому что зачастую все идут в одни и те же сферы и уровень конкуренции убивает всю рентабельность. 

Соответственно, имея достоверную картину выбранного рынка, предприятия уже не будут впустую тратить ни время, ни деньги. 

Поэтому так, как сейчас какая-то информация Госкомстатом предоставляется, она, к сожалению, очень общая. Если есть возможность каким-то образом ее собирать в рамках разреза региона, то есть по муниципальным образованиям или по каким-то городским субъектам. Это даст буквально толчок для новых идей и, соответственно, гораздо будет эффективнее тратить деньги тех предпринимателей, которые хотят действительно что-то новое сделать. Спасибо. 


. Очень важное предложение, достаточно интересно. Вам. 
Генералов А. Да, спасибо. Андрей Генералов. Центр иностранных инвестиций, международная организация. 

Уважаемые коллеги, коротко. В связи с проводимой Центральным банком политикой на изменение и сокращение банковских структур и, как следствия, банкротства банка встаёт яркая необходимость о страховании вкладов индивидуальных предпринимателей счетов, потому что проблема коснётся многих. Спасибо. 
Председательствующий. Спасибо. Вот у нас напоследок так замечательный акцент по поводу банковской структуры. Коллеги, ну что же? Мы завершаем. Спасибо всем, но не прощаемся. Мы все  в рабочем порядке. Пожалуйста, свои фамилии и предложения на электронную почту, ещё раз я хочу подчеркнуть. Всё, что мы не успели договорить, ваши инициативы и ваши желания по комиссиям поработать. То есть у нас есть общественный экспертный совет по малому бизнесу. Фамилии мы вывесим на фейсбуке. Дальше, если вы хотите подключаться по каким-то конкретным направлениям, пожалуйста, в личку, в почту. Спасибо. Да, точно. Сегодня вас с первым днём Олимпиады. Наконец-то она пройдёт. 


. Уважаемые коллеги и предприниматели. Кому интересно поговорить об участии в объединении всероссийских предпринимателей, которые говорят больше, подойдите сюда. Да. Подойдите сюда. В смысле, которые делают больше, чем говорят. Прошу прощения. В холл. Подойдём в холл на 5 минут. 

